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Ambulatori in rete, cosi il dentista ¢ low-cost

specializzato (o-

torio nazionale,

con un'esperienza di circa 5-6

Rona dontoiatr, igie- i visono le figure  anni. Diverso il discorso per
nistl dentali), ol- Prullfe_ranu iﬂﬂlﬂ specializzate in  gquanto fdguarda 'ambito degli

a necessith aguzza l'inge-  tre che legato al in lalia strutture areaodontolati-  specialisti: assistenti di poltro-

I gno. Avranno pensato co-  mondo delle Bdﬂmﬂiﬂmﬂhﬂ El'IE ca. Afaredacol- na, igienist, odontoiacri gene-
sl quellidiTechnical Huin=  vendite e del lante tra questi  rici e ortedontisti, In questo ca-

ters: societh che sta ricercando  marketing e non offrono tariffe scontale  due ambiti. vi & so la ricerca & rivolia sia a pro-
figure professionall sanitarie e solo, Inuoviam- g panamunti dilazionati invece la rete filidineolaureatiche decidono
non solo) da inserire in ambu-  bulatori hanno La i di | vendite, costitul- i provare un’esperienza lonta-
latori odontoiatricl. Complicela  puntato su una Cerca 01 personale s da Area Mana- no dal piccolo studio di provin-

crisi che ha eroso le possibiliti di
spesa degli italiand, infauwi, per
contrastate i viaggi all'estero -
soprattutto Romania, Ungheria
e Croazia —negli ultimi anni vi ¢
stato un proliferare di gqueste
strutture in ltalia: tariffe sconta-
te ¢ competitive e modalith di
pagamento dilazionate nel tem-
po Al moltiplicarsi di questi cen-
tri & corrisposto un aumento di
richiesta di personale sanitario

massiceia  atti-
vitadi marketing
e promozione
sempre piin dif-
fusa su diversi canali: internet,
televisione, canellonistica.

Mella sede centrale iroviamo [i-
gure di staff (amministrazione-
finanza e controllo, risorse u-
mane), e ancom direzione com-
merciale e marketing. Nei centri
invece, dislocati su tutto il terri-

di Technical Hunters

ger con il compi-
to definire i pro-
pri budget con
supporte  della
direzione vendite e farli rispet-
tare alle singale cliniche.

A Technical Hunters — dal pun-
to di vista delle figure legate al-
le vendite @ al marketing - & sta-
to richiesto di ricercare profili
con una formazione universi-
taria di stampo economico e

cia ¢ prefenscono sperimaentar-
si in una struttura pib ampia
che consenta quindi delle op-
portunité di crescita sia oriz-
zontali che verticali, che a pro-
fili con un'esperienza superio-
re e che magar decidono di in-
tegrare e ampliare la loro ard-
vith di libera professione, basa-
ta su un bacino talvolta ristret-
to di pazienti.
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